


Selvfalgelig skal vi ogsa na at se et tempel - men denne
tur skal farst og fremmest skabe forretning.

Japansk teknologi og forretning

Der findes mange sma, mellemstore og store japanske
virksomheder, som udvikler teknologier til hjemmet og
plejesektoren. Oftest med udgangspunkt i de store
udfordringer, der fglger af en aldrende befolkning.

En raekke af disse produkter kan potentielt slges i
Danmark, Skandinavien eller Europa.

Denne tur har til formal at knytte kontakter mellem danske
forhandlere, importgrer og udviklere af velfaerds- og
serviceteknologi og japanske producenter. Vi har lavet et
program, der sikrer fokus pa at etablere og fastholde
kontakter, der kan fgre til ny forretning, og som samtidig
giver deltagerne baggrundsforstaelse for, hvordan
velfeerdsteknologi udvikles, anvendes og salges i Japan.

Hvis du gnsker at handle med japanske virksomheder er
denne tur relevant for dig.




International Home Care & Rehabilitation Exhibition
llluminaut arrangerer i 2014 en tur til Japan for op til
10 deltagere, der arbejder indenfor salg og udvikling af
treenings- og velfaerdsteknologi. Turen er sammensat
med saerligt fokus pa danske virksomheder, der gnsker
at komme hjem med aftaler om at forhandle
produkter fra japanske leverandgrer, eller om at
samarbejde om udvikling af nye produkter rettet mod
det danske marked.

Der vil selvfglgelig ogsa veere mulighed for at opleve
Japan som et land med et helt saeregen kultur og
historie, men det primeere fokus vil vaere pa at skabe
forretningsforbindelser og pa at opna indsigt i de
nyeste trends inden for teknologi rettet mod
rehabilitering og pleje inden for hjemmets fire vaegge.

Pa turen vil der derfor deltage to konsulenter fra
Illuminaut, som bade vil fungere som guides i
almindelig forstand, men ogsa som sparringspartnere
for deltagerne i kraft af deres indsigt i japanske
forretningstraditioner, teknologier, sprog og kultur.




Programudkast — forbehold for enkelte sendringer

Ugedag Sgndag Mandag Tirsdag Onsdag Torsdag Fredag Lgrdag Sgndag
Dato 28. september 29. september 30. september 1. oktober 2. oktober 3. oktober 4. oktober 5. oktober
Bes@g hos Research i .
. Opsamling pa
Institute Int.Home Care i Int.Home Care
A - erfaringer og - R
. . National & rehabilitation & rehabilitation Besgge universitet i . .
Morgen Afrejse fra Kastrup Ankomst Narita . . . |etablerede kontakter / . . . Transport til Narita
Rehabilitation Center | exhibition. Tokyo Big Sightseeing i exhibition. Tokyo Big Sendai
for Persons with Sight . J E Sight
o Akihabara og Asakusa
Disabilities
Besgg hos Research Obsamling pa
Institute Int.Home Care 2 : L Int.Home Care
. L erfaringer og L X L
Midda Reise Tiek-in b4 hotel National & rehabilitation etablerede kontakter / & rehabilitation Besg@ge universitet i Afreise
E L L B Rehabilitation Center | exhibition. Tokyo Big Sichtseeing exhibition. Tokyo Big Sendai l
for Persons with Sight . ¢ E Sight
B Akihabara og Asakusa
Disabilities
Int.Home Care Int.Home Care
. . Forberedelsesmgde | Besgge NTT Docomo & rehabilitation Besgg pa Yokohama & rehabilitation Besgge universitet i .
Eftermiddag Rejse o . L - . . Rejse
med alle deltagere showroom exhibition. Tokyo Big universitet exhibition. Tokyo Big Sendai
Sight Sight
Feelles middag o Feelles middag o Besgge universitet i
Aften Rejse Aftensmad i Tokyo Kabuki teater i Ginza el Akihabara by night el ve Rejse

Robotbar i Shinjuku

drinks i lkebukuro

Sendai




Om programmet

Pa turen bruger vi to hele dage pa messen for at sikre,
at der er en chance for at na rundt til de relevante af
de mange hundrede udstillere. Laes her en rapport om
sidste ars udstilling.

Pa dagen mellem de to dage pa messen vil hver
deltager have lejlighed til at holde et mgde med
llluminauts repraesentanter og diskutere, om der skal
folges op pa de kontakter, der blev knyttet pa den
forste dag. Derved kan en staerkere forbindelse skabes
pa 3. dagen end den indledende kontakt, man normalt
opnar pa messer.

Ud over besgget pa messen planlaegger vi besgg hos:

* National Rehabilitation Center for Persons with
Disabilities i Saitama

e NTT Docomo’s Showroom for kommende
kommunikationsteknologier og sundhedslgsninger

* Miyagi Universitet i Sendai og deres afdeling for
teknologisk st@tte for seldre og svagelige

e Akihabara — bade by night hvor subkulturerne trives
og i dagtimerne hvor bydelen er centrum for handel
med alle typer elektroniske forbrugsvarer


http://www.hcrjapan.org/english/news/2014/pdf/14hcr_no2_e_02.pdf

Med i prisen

Alt ud over flybillet er inkluderet i prisen. Herunder:

* Ophold pa hotel og Ryokan (traditionelt japansk hotel)
e Alle maltider

* Omiyage (gaver) til de steder, vi besgger

e Adgang til udstillingen i Tokyo Big Sight

e Transport indenrigs i Japan (Suica rejsekort udleveres)

Deltagerne kgber selv flybilletter til turen. Det meldes i
god tid ud, hvilken afgang guiderne vil anvende.

Pris og datoer

Pris pr. deltager (uden fly): 22.500,- DKK
Afrejse: sgndag d. 28. september
Hjemrejse: spndag d. 5. oktober

Alternativ hjemrejse: Tirsdag d. 7. oktober.
llluminaut planleegger faglige og kulturelle aktiviteter
sgndag og mandag for 2.000,- DKK pr. person plus hotel.

Kontakt og tilmelding
Jgrgen Jakob Friis pa: jff@illuminaut.dk / +45 2392 8855




llluminauts guider pa denne tur:

Solveig Vendelbo

Der tages forbehold for eendringer i programmet

Ved feerre end 7 tilmeldte aflyses turen og indbetalte belgb
tilbagebetales

Deadline for tilmelding er 15. september 2014
Afbestilling af tilmelding senere end 15. september 2014
medfgrer kun 50% tilbagebetaling
Afbestilling efter 23. september 2014 medfgrer ingen
tilbagebetaling
De rejsende har selv ansvar for at sikre de ngdvendige
sundheds- og sygdomsforsikringer

Mulige tilkgb
For at sikre at alle far st@rst muligt udbytte, kan turen
tilpasses den enkelte deltager gennem en raekke tilkgb.

Forberedelse

Japansk etikette kursus

Udformning af japansk visitkort eller materiale
Mg@de inden turen med praecisering og fokusering af
forretningsmaessige interesser

Afvikling og opfelgning

Evalueringsmgde efter turen for at etablere aftaler
for interessante firmaer

Oversattelse af mails eller breve til kontakter
Egen tolk til at assistere under rundtur pa messen

@vrigt

Planlzegning af ophold i Japan i forlengelse af det
skemalagte

Tur til Onsen (varm kilde bad) i Hakone

Tur til atombombemuseet i Hiroshima

Andre tilbud vil blive udbudt efter tilmelding
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